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RESUMEN

El presente trabajo se realizara con el objetivo de determinar de qué manera la adecuada
gestion del financiamiento el impacto que pueda obtener la empresa en estudio. Esta
investigacion se realizard con un disefio no experimental, cuantitativa, descriptiva y
correlacional y en la que se podréa llegar a losresultados y conclusionesque se detallan en las

secciones correspondientes.

Palabras clave: Financiamiento, rentabilidad, ROE, ROA, Leasing, Factoring.

ABSTRACT

The present work will be carried out with the objective of determining how the adequate
management of financing the impact that the company under study may obtain. This
research will be carried out with a non-experimental, quantitative, descriptive and
correlational design and in which the results and conclusions detailed in the corresponding

sections can be reached.

Keywords: Financing, Profitability, ROE, ROA, Leasing, Factoring.
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1. PROBLEMA DE LAINVESTIGACION

1.1 Descripcion de la RealidadProblematica

En las economias denominadas modernas, durante muchos afios, las entidades o empresas que
tiene un tamafio pequefio vienen afrontando problemas para acceder al financiamiento de las
entidades privadas. Dentro de las principales causas se pueden establecer las fallas que existen
en la forma como funciona el mercado crediticio, dada principalmente por la poca informacion
con la que pueden contar las entidades financieras para evaluar el riesgo crediticio de estas

empresas.(Ferraro, Goldstein, Zuleta, & Garrido, 2011).

La posibilidad de que unaempresa pequefia, pueda obtener éxito en la bulsqueda de
financiamiento se dan basicamente por la existencia de bancos que pertenecen al estado,
existencia de bancos privado de capital nacional, la existencia de instituciones financierasmas
pequefias y flexibles para otorgar el financiamiento y/o se disponga de una entidad bancaria

nacional que fomente el desarrollo.(Ferraro, Goldstein, Zuleta, & Garrido, 2011)

La escasa informacion acerca de los planes de las organizaciones, el valor de las ventas, su
capacidad de crecimiento y la ausencia o poca transparencia de los estados financieros, hacen
que los bancos tengan dificultades muy grandes para medir el riesgo de incobrables, al mismo
tiempo que sientes que son negocios de bajo monto y muchas operaciones que incrementan sus
costos y las hacen poco rentables. Debido a estas situaciones o problemas descritos, los bancos
solicitan garantias a estas empresas para minimizar los riesgos crediticios y les imponen tasas
de credito altas.(Ferraro, Goldstein, Zuleta, & Garrido, 2011).

Por el lado de las pymes, estas tienen problemas para cumplir los requisitos exigidos por las
entidades financieras, al tiempo que no cumplen con los requisitostécnicos al momento de
presentar una solicitud de crédito, lo cual incluye el plan de negocio, la estrategia y la
capacidad de juntar losdocumentos pertinentes, asi mismo la dificultad para cumplir con las

garantias exigidas. (Ferraro, Goldstein, Zuleta, & Garrido, 2011).

En el Perd, un informe del Instituto de Economia y Desarrollo Empresarial (IEDEP) de la
Camara de Comercio de Lima, establece que los créditos otorgados por las empresas del sector

financiero equivalen al 42% de PBI nominal, de los cuales el 63% esta destinado a las empresas



y de estas el 14% a las pequefias empresas y el 6% a las microempresas, concentrando el 80%
del credito empresarial en las medianas y grandes empresas y las corporaciones, informacion
que deja ver gque existe un importante grupo de micro y pequefias empresas que no logran ser
incluidas financieramente. De igual forma, la SBS informé que en el afio 2019, los créditos a
empresas otorgados por el sistema financiero, ascendieron a S/. 196°996,000 (Ciento noventa y
seis mil, novecientos noventa y seis millones de soles), de los cuales, las MYPES solo pudieron

acceder al 20%. (Céamara de Comercio de Lima, 2019).

En el caso de una empresa importadora de repuestos de autos, esta es una pequefia empresa que
opera en el mercado desde el afio 2014 y en los Gltimos afios del 2016 al 2018, la entrada al
mercado de la competencia agresiva lo ha llevado a que establezca nuevas politicas de crédito a
sus clientes para dar las facilidades que otros proveedores ofrecen, al mismo tiempo que ha
visto reducida sus ganancias por la baja de precios que la competencia agresiva ofrece. De
igual forma, la necesidad de distribuir sus productos en toda la ciudad de Lima y alrededores,
lo ha llevado a incurrir en gastos de distribucion por no contar con suficientes unidades de

reparto propio, lo que impacta en su utilidad.

Las cuentas por cobrar de la empresa llegan en varios casos a realizarse en promedio en mas de
50 dias, lo que le impide contar con suficiente liquidez para realizar importaciones mas grandes
que reduzcan su costo de adquisicion, a la vez que tiene problemas para el pago de sus

obligaciones de corto plazo.

Esta situacion se ha dado porque la empresa no cuenta con un plan de gestion de
financiamiento de sus operaciones y la informacion financiera que muestra no es la real, por
ventas que no se declaran y gastos que no se dan en la realidad con el proposito de pagar menos
impuestos, lo que la hace ver riesgosa para acceder a créditos en el sistema financiero.

Esta informacion ha sido obtenida mediante el analisis y observacién de las operaciones que
realiza y la documentacion que sustenta la contabilidad, asi mismo mediante los trabajadores de

las &reas de compras, contabilidad y administracion.

Si esta problematica por la que atraviesa la empresa siguiese de esta manera, se corre el riesgo
de seguir reduciendo la utilidad hasta no poder cubrir los costos del capital, de fuente propia y
de fuente externa, ademas de tener problemas de precios y no poder hacer frente a la

competencia, lo cual también pondria en riesgo la cobranza a los clientes si no seguimos



atendiendo sus pedidos, la capacidad de hacer frente a las obligaciones de corto plazo, lo que

finalmente podria terminar en el cierre del negocio.

Para superar esta situacion desde el segundo trimestre del afio 2018 se implement6 un plan de
gestion del financiamiento que incluya el registro adecuado de operaciones, para que se pueda
lograr negociacion de cuentas por cobrar con el banco, obtener un crédito de largo plazo,
financiar la compra de unidades de reparto mediante un leasing, adquisicion de mercaderias del
exterior en mayor volumen para reducir los costos de adquisicion y de esta manera mejorar la
posicién en el mercado y aumentar la rentabilidad de la empresa, teniendo claro que la gestion

del financiamiento sera el proceso estratégico que permitira que esto se alcance.

Planteamiento delproblema

1.1.1 Problemageneral.
e (Cudl es el impacto de la gestion del financiamiento en la rentabilidad de una empresa

importadora de repuestos de autos de Lima, en el afio 2019?

1.1.2 Problemasespecificos.
e (Cudl es el resultado de la gestion del financiamiento de los activos en la rentabilidad
de una empresa importadora de repuestos de autos de Lima, en el afio 2019?

e ;Cual es el impacto de la gestion del financiamiento de los pasivos en la rentabilidad de

una empresa importadora de repuestos de autos de Lima, en el afio 2019?

1.2 Objetivos de lalnvestigacion
1.2.1 Objetivogeneral.
e Determinar cudl es el impacto de la gestion del financiamiento en la rentabilidad de una

empresa importadora de repuestos de autos de Lima, en el afio 2019.

1.2.2 Objetivosespecificos.

e Establecer cual es el resultado de la gestion del financiamiento de los activos en la
rentabilidad de una empresa importadora de repuestos de autos de Lima, en el afio 2019.
e Establecer cual es el resultado de la gestion del financiamiento de los pasivos en la

rentabilidad de una empresa importadora de repuestos de autos de Lima, en el afio 2019.



1.3 Justificacion e importancia de la investigacion:

La necesidad de la empresa de lograr los objetivos financieros que puedan pagar el costo del
capital propio y el capital de terceros invertidos en la empresa y generar ganancias que
permitan su crecimiento, lo que en los Gltimos afios se ha visto mermado debido a la mala
gestion financiera de la empresa y una deficiente gestion del financiamiento tanto de sus
activos como de pasivos, representan la justificacion relevante para la realizacion del presente
trabajo de investigacion, que pueda dar nuevos planes de corto y largo plazo sobre el manejo de
las finanzas de la organizacién y le ayuden a superar los problemas que atraviesa y pueda

aprovechar sus oportunidades del mercado.

De esta manera este trabajo tiene una gran importancia ya que a través del mismo se podra
disefiar e implementar un modelo de gestion financiera que permita a la empresa obtener lineas
de financiamiento de bajo costo, utilizar instrumentos financieros que le permitan generar
liquidez, contar con dinero disponible para aumentar su nivel de compras y reducir los costos
de adquisicion para generar una ventaja competitiva sobre otros ofertantes del mercado y
vuelva a obtener los niveles de crecimiento de los primeros afios. Asi mismo, este modelo de
gestion del financiamiento que tome la empresa podra servir para que sea aplicado en otras
organizaciones que tengan problemas que se asemejen a los que actualmente atraviesa la

empresa.



2. MARCO TEORICO

2.1Antecedentes

2.1.1 Internacionales.

Castro, Sandra (2017), en su trabajo de investigacion se formulé como problema
principal de investigacion “;De qué manera el financiamiento afecta la rentabilidad de
las microempresas productoras de calzado Juan Cajas?”, con el objetivo principal de
hacer un anélisis de la forma en que el financiamiento realizados por las microempresas
dedicadas a la produccion de calzado tiene incidencia en la rentabilidad para evidenciar
el manejo o uso del dinero. En esta investigacion se realizo bajo el enfoque cualitativo y
cuantitativo, de modalidad bibliografica y de campo con un nivel exploratorio,
correlaciona y descriptivo, donde se lograron obtener las conclusiones siguientes: 1). Se
determiné que la mayor parte de microempresarios que producen calzado, financian sus
actividades en mayor volumen con capital de terceros, utilizando mayormente créditos
de proveedores yde las instituciones bancarias utilizando financiamientode corto plazo
para fabricar el calzado, pero como no logran ganancias suficientes, recurren a las
instituciones financieras para financiarse, las cuales sirven para pagar sus deudas de
corto plazo, con un nuevo crédito de largo plazo, los que son méas costososque buscar
financiamiento directo de proveedores.2). El nivel o grado de rentabilidad del sector de
calzado es aceptable en término medio, tomando en cuenta aspectos o situaciones
econdmicas del pais y la forma en que se maneja el dinero obtenido por financiamiento
por parte de las personas que administran el negocio, por este motivo el destino delos
fondos obtenidos es muy importantecuando se analiza la rentabilidad. EI endeudamiento
por parte de los fabricantes de calzado es utilizado para compra de materia prima,
siendo para ello el problema la produccion en exceso que les genera mucho inventario
yreduce su rentabilidad e incluso no obtienen ganancias. Los problemas de liquidez por
lo que atraviesan en algunos momentos en este sector hacen que las personas acudan a
endeudamiento costoso y de largo plazo. 3). El sector carece de un modelo para aplicar
una estrategia financiera, que permitanoptimizar los pocos recursos de las
microempresas y de esta forma mejorar o incrementar la rentabilidad de estas empresas.
(Castro Navarrete, 2017).

Bafos, Sonia; Garcia Pedro &Martinez, Pedro (2014), en su trabajo de investigacion se
plantearon como problema de investigacion saber “cudl es el efecto de las diferentes

estrategias de financiacion de la NOF sobre el valor y rentabilidad de la empresa”,



teniendo como objetivo principal de investigacion hacer un analisis de la forma en que
el financiamiento de las necesidades operativas de fondos influye en la rentabilidad
financiera de la empresa. La investigacion fue de tipo descriptiva y se utilizé la técnica
de andlisis documental, sobre una poblacion de 4,559 pequefias y medianas empresas de
Espafia. En este trabajo se llego a las conclusiones siguientes: EIl financiamiento de las
NOFes fundamental para la estrategia empresa de creacién de valor por sus efectos que
tiene en la rentabilidad y en el riesgo. Las entidades empresariales pueden optar por un
financiamientode sus NOF de manera preferente a corto plazo, que tiene un
costoreducido, pero tienen mayor riesgo, esta es una estrategia de uso de financiacion
agresiva, también pueden usarun mayor importe de recursos de largo plazo, esta es una
estrategia de uso de financiacion conservadora, que supone menor riesgo y a la vez una
rentabilidad menor, o pueden utilizar una estrategia equilibrada entre ambas. En
periodos que existe una expansion econdmica, si la entidad se recurre a estrategias de
financiacion agresivas y/o conservadoras,obtienen, en promedio, una rentabilidad
financiera menor. Sin embargo, si utilizan politicas de financiamiento intermedias,
obtienen en promedio, una rentabilidad mayor. En periodos de crisis financiera, la
situacion es diferente, estas se caracterizan porla restriccion del crédito. En esta
situacion, las empresas que usan politicas de financiamientoconservadoraslogran una
rentabilidad financiera mayor. (Bafios Cabello, Garcia Terual, & Martinez Solano,
2014).

2.1.2 Nacionales.

Cabello, Yeiko (2019), en su trabajo de investigacion para la obtencion del titulo de
“Licenciado en Administracion y Emprendimiento”, se plante6 como problema
principal de investigacion “;Existe relacion entre las estrategias de financiamiento y la
rentabilidad de las empresas pymes inmobiliarias de San Isidro 2019?”, con el objetivo
principal de determinar o establecer si hay relacion entre las estrategias de financiacion
usadas por las pymes inmobiliarias ubicadas en San Isidro y la rentabilidad obtenida en
el periodo 2019. En este trabajo se utilizd el método de investigacidn cuantitativo, de
tipo correlacional y disefio transversal - no experimental, donde se lograron llegar a las
siguientes conclusiones: 1). Las estrategias de financiamiento aplicada por las pymes
ubicadas en San Isidro afectan positivamente la rentabilidad de estas. 2). El
financiamiento via préstamos de socios se relaciona de manera positiva con la

rentabilidad. 3). El crédito obtenido de proveedores se relaciona de manera positiva con



la rentabilidad de la empresa. 4) La utilizacion de financiamiento via arrendamiento
financiero se relaciona de manera positiva con la rentabilidad. 5). El financiamiento
mediante un préstamo o crédito bancario se relaciona de manera mayor con la
rentabilidad. (Cebello Tenorio, 2019).

e Baca, Andrés & Diaz Teresa (2016), en su trabajo de investigacion para obtener el
grado de Contador Publico, donde se formulé como problema principal “;Cual es el
impacto del financiamiento en la rentabilidad de la Constructora Verastegui SAC —
2015?”, con el objetivo de poder determinar o establecer cual es el impacto del
financiamiento realizado en la empresa Constructora Verastegui SAC en su rentabilidad
durante el afio 2015. Para el presente estudio se aplico un tipo de investigacion
descriptiva y analitica, con disefio no experimental, llegando a las conclusiones
siguientes: 1). El financiamiento utilizado por la Constructora Verastegui S.A.C. ha
permitido aumentar sus ventas en 2.19% y suendeudamiento ha pasado de 27 % en el
afio 2014 a 48.38 % en el afio 2015. 2). La politica de financiamiento con fondos de
terceros, en este caso los bancos, a rebasado el limite de su politica actual de 30% a
50%. 3). La empresa Constructora Verastegui S.A.C. ha obtenido un financiamiento
con una tasa de interés de costo alto, comparado con otras empresas financieras. 4). La
empresa debe utilizar el autofinanciamiento como la mejor alternativa para financiar sus
operaciones. En cuanto a una entidad financiera, el Banco Continental seria una mejor
opcidn de financiamiento por la tasa de 14% que ofrece, lo cual permitiria incrementar
el resultado del ejercicio en 3.53% (Baca Mozo & Diaz Cieza, 2016).

2.2 Basesteoricas

2.2.1 Gestion del financiamiento:El desarrollo de cualquier actividad empresarial
involucra la necesidad de invertir, lo que quiere decir, tener el capital necesario para
llevar a cabo las actividades planificadas por los accionistas de la empresa. En ese
sentido, es muy importante para la empresa poder tener el capital que es necesario
para realizar operaciones que permitan el logro del éxito empresarial. Este capital
puede obtenerse mediante financiamiento directo y financiamiento indirecto.
Financiarse de manera directa implica que sean los socios los que aporten dinero,
los bienes u otros recursos que requiere el negocio y se puede realizar mediante el

aporte de capital al momento de constituir una empresa, el aumento del capital



posterior a su constitucion, emitir obligaciones que se puedan convertiren acciones
0 no.Por el lado del financiamiento externo o indirecto, implica que los fondos o
recursos provengan de terceros que no son parte de la organizacion. Este
financiamiento se materializa a través de los préstamos o créditos garantizados o no,
el leasing, el leaseback, operaciones de factoring, etc.(Staff revista Actualidad

Empresarial, 2018).

Financiamiento de corto plazo: El ambiente empresarial es bastante dificil y lleno de
cambios. Cualquier persona o ejecutivo que en algin momento ha dirigido empresa, ha
tenido la necesidad de solucionar problemas de liquidez, proveerse de dinero efectivo
para enfrentar laobligaciones operativas de cada dia tales como el pago de los
inventarios, cumplir con los impuestos, pagar los servicios, pagos del personal, entre
otros, los cuales se tratan de cubrir con los ingresos que provienen de cobranza por la
venta de productos y servicios y de alguna forma, mediante la obtencion de
financiamiento de parte de terceros, por lo general entidades financieras. Administrar el
capital de trabajo radica en gestionar de manera adecuada los elementos del activo

corriente.(Hinojosa Wong, 2018)

Figura 1. Esquema genérico de la situacién financiera

Financiera

Estado de Situacion [ ] [
ACTIVOS CORRIENTES PASIVOS TOTALES
[Esgquema genérica)

Dinero en efeckivo

Elementcs que
contarman la —
administracian Inventarda ATRIMO NI J

del capital de

trabgjo

Adeudos de cofo
plaze

ACTIVOS FIO3

Fuente: manual auto formativo: finanzas corporativas ii. (Hinojosa Wong, 2018)

Financiamiento de largo plazo: Dentro de las fuentes de corto plazo las empresas
optan por el financiamiento comercial o financiamiento de parte de los proveedores,
créditos de empresa no supervisadas por SBS o aquellos que provienen de cooperativas
dedicadas al ahorro y crédito. Igualmente se puede recurrir a entidades que forman parte
del sistema financiero y que estdn bajo supervision de SBS como bancos, cajas de
ahorro y crédito o las EDPYMES. También como una forma de financiamiento se



utiliza en el corto plazo una herramienta o instrumento como el factoring, mediante la
cual, las cuentas por cobrar que tiene la empresa se convierten en liquidez, con el objeto
de superar las necesidades de dinero en efectivo en el corto plazo, transfiriendo el
derecho de cobranza a un tercero a cambio de liquidez inmediata. Esta operacion se da
con la intervencion 3 entes: 1) El factor que es la persona que asume el derecho de
cobro. 2) El factorado, que es la persona que tiene la cuenta por cobrar y la cede al
factor 3) El deudor, que es la persona juridica o persona natural, que tiene la deuda
pendiente de pago a una fecha futura.(Hinojosa Wong, 2018)

Dentro de las fuentes de largo plazo se tienen las entidades bancarias que ofrecen
créditos de largo plazo a través de diversas formas de préstamos y dentro de ellas se
puede encontrar el leasing o arrendamiento financiero, en el cual una empresa recurre al
banco para la compra de activos de produccion, con pago a largo plazo a través de
cuotas mensuales, permitiéndose ejercer una opcion de compra del activo al final del

tiempo del contrato. (Hinojosa Wong, 2018).

Politicas de financiamiento:El departamento de finanzas de las empresas es el
encargado de desarrollar las politicas de financiamiento de corto plazo y ser puestas en
conocimiento a la alta direccion y aprobadas por la misma. Establecer estas politicas
son de vital importancia para la eficiencia de la administracion de este financiamiento.
Dentro de las principales politicas de financiamiento se deben tener en cuenta:

1). Politica de liquidez. Referidas a lautilizacién productiva de los activos de la
entidad y se manifiestas como la eficiencia que tienen los administradores en el manejo
de los mismo para obtener una rentabilidad satisfactoria sobre el valor de inversion en
activos. Hacer la eleccion de fuentes de financiamiento para orientarlas a la inversion es
importante para de esta manera utilizarlas de manera tal que contribuyan a la generacion
de flujos de fondos. La medida de liquidez sera una relacion entre el activo y el pasivo
corriente, para determinar la capacidad de poder cubrir las obligaciones de la empresa.
2). Politica de solvencia. Referidas a la capacidad con la que cuenta la entidad para
poder cubrir sus pasivosen el largo plazo, lo cual comprende tanto su costocomo los
intereses. 3). Politica de endeudamiento. Relacionadas con la funcion y objetivo
demantener una estructura de financiamiento que esté equilibrada, con elpropésito de

tener control sobre el uso y el tamafio del financiamiento de fuente externa.
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2.2.2 Rentabilidad:

La rentabilidad desde el enfoque econdmico y financierorepresenta la capacidad y/o la
aptitud que ha tenido una empresa para la generacion de excedentes a partir de una
inversion efectuada. De esta manera la rentabilidad es el logro de un resultado que ha
sido obtenido por la realizacion de una determinada actividad econdmica, sea esta de
produccion, de comercio o servicio. El excedente se alcanza en la etapa final del hecho
economico, por este motivo el resultado se obtiene a través de la comparacion de este
con los factores utilizados para su logro, vale decir, los recursos financieros y
economicos.(Lizcano Alvarez, 2014).

La rentabilidad por lo general se analiza desde dos puntos de vista, la rentabilidad
financiera que es aquella que compensa los fondos invertidos por los socios y la
rentabilidad economica, la cual proviene de la totalidad de activos invertidos o

empleados en las actividades econémicas de la empresa. (Lizcano Alvarez, 2014)

Rentabilidad Economica: Esta es la que se obtiene de la comparacion del resultado o
utilidad obtenido la empresa con los activos y/o recursos utilizados, sin importar de
donde provienen estos. De esta manera, estos se obtienen de: (Lizcano Alvarez, 2014)

Resultado del periodo
RENTABILIDAD ECONOMICA = —---mmemmmmmm e
Activo total
Esta ratio se puede obtener también a partir de la actividadecondémica que es propia de

la entidad; de esta forma se podria utilizarde la siguienteforma:(Lizcano Alvarez, 2014)

Resultado de la explotacion
RENTABILIDAD ECONOMICA = --—--- S -

Activo total

Por otra parte, esta ratio puede descomponerse en otros elementos que permitan
comprender eidentificar la forma en que se han obtenido estos niveles de rentabilidad.
El primer elemento o variable que permite evaluar la procedencia de la rentabilidad es
la ratio de margen neto, calculado como:(Lizcano Alvarez, 2014)

Resultado del periodo
MARGEN NETO=-------nmmmmmmmmmmmmm oo

Ventas netas
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Esta ratiopermite evaluar cuanto es el aporte del nivel de operacion o ventas a la

generacion del resultado o beneficio.(Lizcano Alvarez, 2014)

La segunda parte de la ratio consiste en determinar el nivel de rotacién de los activos
utilizados, que se obtiene de la siguiente manera:(Lizcano Alvarez, 2014)

Ventas netas
ROTACION DE LOS ACTIVOS = ------mmmmemmeev

Activo total

Resultado Neto  Resultado Neto Ventas netas

Activo total Ventas netas Activo total

\ \ L J
[ |

RENTABILIDAD MARGEN ROTACION DE
ECONOMICA NETOACTIVOS

Rentabilidad financiera
Esta se obtiene de dividir el resultado neto entre el importe de recursos propios aportado

por los accionistas o socios de la empresa y se expresa como:(Lizcano Alvarez, 2014)

Resultado neto
RENTABILIDAD FINANCIERA = -------mmmmm e

Fondos propios
La rentabilidad financiera igualmente se descompone en dos ratios, por un
ladodeterminando del margen netoobtenido, y por otra parte, la rotacion de los fondos

propios, quedando de la siguiente manera:(Lizcano Alvarez, 2014)
Resultado neto Resultado neto Ventas netas

Fondos propiosVentas netas Fondos propios

K_Y_)K_Y_)

RENTABILIDAD MARGEN ROTACION DE LOS
FINANCIERA NETO FONDOS PROPIQOS.
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Indicadores de Rentabilidad del Estado de Resultados: Son indicadores que se emplean
para evaluar o medir la capacidad que ha tenido la empresa para obtener ganancia o utilidades y
el grado de eficiencia que esta ha tenido en el desarrollo de sus operaciones durante un periodo
determinado. Estos ratios son muy importantes porque van a permitir evaluar el nivel de
eficacia en la gestion y en la administracion de los recursos financieros y los recursos

economicos de la empresa.(Staff revista Actualidad Empresarial, 2018).

Margen de la utilidad bruta:
Se utiliza para determinar la rentabilidad obtenida sobre las ventas, tomando en cuenta solo el
costo de produccion y/o costo de venta. Se calcula de la forma siguiente:(Staff revista
Actualidad Empresarial, 2018)

Ventas netas-costos
Margen bruto = ---------mmmmmm e

Ventas netas

Margen de la utilidad operativa:
Se utiliza para determinar la ganancia operativa obtenida por cada unidad que ha sido vendiday
se obtiene de la comparacion de la utilidad operativa con las ventas, Se calcula de la forma
siguiente:(Staff revista Actualidad Empresarial, 2018)

Utilidad operativa
Margen operativo = --------------=-=--m-moum-

Ventas netas

Margen de utilidad neta:

Se utiliza para determinar la rentabilidad neta relacionadacon el nivel de las ventas y sirve para
medir las ganancias o beneficiosque ha obtenido la empresa por cada sol vendido. Es una tasa
de medicion dptima ya que toma en cuenta todos los gastos. Tanto los operativos y los gastos

financieros de la empresa. (Staff revista Actualidad Empresarial, 2018)

Utilidad neta

Margen utilidad neta = ----------------

Ventas netas
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2.3 Definicion de términos basicos:

Factoring:Operacion a través de la que un agente llamado Factor, compro o adquiere, a
un valor determinado, un instrumento de crédito,que pertenece a una persona natural o
juridica, a la que se le llama el Cliente, a cambio de un pago, en esta operacion se puede
dar el caso que el factor es quien asume el riesgo de insolvencia de los deudores de los
créditos adquiridos, siendo ellos el tercer participante de esta operacion Ilamado
Deudor. En este sentido, el Factoring constituye un instrumento de financiamiento para
la entidades o empresas, posibilitando que venda sus productos y/o servicios al crédito y
obtener liquidez por cobranza al contado, porel pago realizado por el factor. (Staff

revista Actualidad Empresarial, 2018).

Leasing:Es un contrato cuyo propoésitoes otorgar financiamiento a una empresa,
persona natural o juridica, para que adquiera determinados bienes. Segun el Decreto
Legislativo N° 299, el leasing o arrendamiento financiero es un contrato cuyo
propositoes el alquiler de un bien mueble o inmueble por parte de una empresa
arrendadora para que sea usada por otra persona llamada arrendataria, a través
delacancelacién periddica de cuotas y contando con la opcion de comprar dicho viene,
al final del contrato por un valor o importe pactado. Segun el Decreto Legislativo N°
299, la empresa arrendadora compra el bien mueble o inmueble y lo cede en uso a la
arrendataria, otorgandole una opcion de compra, la cual podra ser ejercida por el
arrendatariouna vez que hayacancelado la totalidad de las cuotas del contrato de
arrendamiento financiero, adicionando el pago por uso de la opcién de compra, la cual
por lo general asciende a un importe simbolico. (Staff revista Actualidad Empresarial,
2018).

Crédito comercial:Es una forma de financiacion que se da como causa del
aplazamiento de una deuda que proviene de una operacion de compra - venta de bienes
0 la prestacion de un servicio y en la que la empresa vendedoratoma el rol de
prestamista y el comprador, el rol de prestatario. Es un instrumento que posibilita el
intercambio de una actividad comercial, por lo general entre empresas, sirviendo de
soporte para su realizacion, permitiendo que el vendedor ofrezca plazos de pago que se
acomoden a las necesidades y posibilidad de sus clientes y por otro lado al comprador le

posibilita desarrollar sus operaciones, sin las restricciones de tesoreria. (Agentes locales
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de promocion de empleo diputacion de Almeria, 2011).

Apalancamiento Financiero:Es la ratio resultante de relacionar las deudas o el pasivo
y el activo totalesde una empresa consiste en el uso de deuda para el financiamiento de
determinada operacion, lo que significa que, en vez de utilizar fondos propios para la
realizacion de dicha operacion, se utilice fondos y ajenos. Como ventaja ofrece la
posibilidad de multiplicar la ganancia o rentabilidad y como inconveniente que la
operacion no tenga éxito financiero y se termine siendo insolvente. (Agentes locales de

promocion de empleo diputacion de Almeria, 2011).

Liquidez: EI concepto de liquidez esta referido a “una caracteristica que se espera debe
tener todo activo en relacién con la posibilidad que tiene este de ser convertido en
efectivo de la forma mas inmediata posible sin que pierda o reduzca su valor. De esta
forma, en cuanto mas facil y rapido se désu conversion en efectivo, mayor sera su grado
de liquidez”(Staff revista Actualidad Empresarial, 2018).

Indicador de rotacion de cuentas por cobrar:“Este indicador sefiala la rapidez con la
que una empresa puede convertir en efectivo sus cuentas por cobrar. Esta se halla
mediante la divisién de las ventas netas entre las cuentas por cobrar promedio. Este
resultado nos dara las veces de rotacion y al dividir 360 dias entre las veces de rotacion,
nos dira cuantos dias en promedio demoran en ser cobradas”(Staff revista Actualidad
Empresarial, 2018).

Indicador de rotacion de existencias:Este indicador es empleado para medir la
eficiencia que tiene la gerencia para administrar las existencias, reflejados por la
velocidad o rapidez promedio en que ingresan y salen de la empresa y son convertidas
en efectivo. Esta ratio se determina mediante la division del costo de ventas anual entre

valor promedio de los inventarios” (Staff revista Actualidad Empresarial, 2018).

Indicador de rotacion de cuentas por pagar: Este indicador nos “permite calcular las
veces en que la empresa ha pagado sus cuentas por pagar. Este resultado nos dara las
veces de rotacién y al dividir 360 dias entre las veces de rotacion, nos dird cuantos dias

en promedio demoran en ser pagadas”(Staff revista Actualidad Empresarial, 2018).
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Indicador de rotacion de activos: Este indice mide la eficiencia de la actividad de
ventas delaempresa. “Indica las veces en que puede vender a sus clientes un monto
igual o mayor a lo invertido en ella, amayor valor de la ratio, mayor es el grado de
productividad que tienen los activos para producir ventas, ayudando en la rentabilidad
delaorganizacion, Este ratio expresa la cantidad de veces que las ventas cubren la
inversion hecha en la empresa, a través de los activos”(Staff revista Actualidad

Empresarial, 2018).
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3. CRONOGRAMA'Y ACTIVIDADES

Producto/
Resultado

Actividades : Ag. Set. | Oct. Nov. Dic.

1. Problema de la investigacion

1.1 Descripcion de la realidad
problematica

1.2 Planteamiento del problema

1.2.1 Problemageneral
1.2.2 Problemasespecificos

1.3 Objetivos de la investigacion

1.3.1 Objetivogeneral
1.3.2 Objetivosespecificos

1.4 Justificacion e importancia de la
investigacion
2. Marco tedrico

2.1 Antecedentes X

2.1.1 Internacionales X
2.1.2 Nacionales

2.2 Bases tedricas X
2.3 Definicion de términos

3. Cronograma de Actividades
4. Recursos y presupuesto

5. Referencias bibliografica

6. AporteCientifico o academico
7. Recomendaciones

8. Anexos

X X[ X| X|X| X

X[ X[ X[ X]| X| X
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4. RECURSOS Y PRESUPUESTOS

- . Costo
Partida presupuestal* SLEREL aCt'V'qad Cantidad unitario Costo
en que se requiere total (en
@ soles)
soles)
Recursos humanos Asesor 1 200.00 200.00
Bienes y servicios ServiciosPublicos 3 20.00 60.00
Utiles de escritorio Papeleria 1 12.00 12.00
Tinta de Impresora 1 38.00 38.00
Mobiliario y equipos
Pasajes y viaticos Movilidad 3 6.00 18.00
Materiales de consulta Libros 2 35.00 70.00

(libros, revistas,
boletines, etc.)

Servicios a terceros

Otros
Total 398.00
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6. APORTE CIENTIFICO DELINVESTIGADOR

La realizacién de una actividad econdmica tiene como prop6sito que se alcance un alto nivel
de eficiencia productiva y operativa que permita obtener una rentabilidad suficiente para
compensar la inversion hecha en ella por parte de sus socios y las que provienen de fuentes
externas, para garantizar que esto se pueda lograr es importante contar con planes y politicas
de gestion, siendo de ellas una de las mas importantes la gestion del financiamiento, lo que
permitira a la empresa elegir entre varias alternativas para poder desarrollar sus actividades
econdémicas en un mercado tan competitivo y no perder la liquidez necesaria que permita
mantener un buen nivel de operacion, que ayudara a obtener la rentabilidad esperada de la

inversion.

Tener un plan que permita gestionar financieramente la empresa para acceder a fuentes de
financiamiento de corto y largo plazo que, por un lado, permitan obtener liquidez y por otro
lado, la posibilidad de adquirir activos que mejoren el nivel de productividad empresarial,
con la tasa de interés més Optima, van a permitir incrementar la capacidad operativa y la
competitividad empresarial que lleven a alcanzar buenos niveles de rentabilidad. Utilizar
instrumentos financieros como el leasing, el factoring o el financiamiento bancario, seran de
gran utilidad para hacer frente a la competencia y mejorar los costos de adquisicion y
distribucion de la entidad.
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. RECOMENDACIONES:
A la gerencia de la empresa

Se recomienda realizar un plan financiero de corto y largo plazo con el propdsito de
establecer las politicas de financiamiento que puedan preveer que no existan problemas de
liquidez en la empresa que atenten contra los costos de adquisicion, las necesidades de
inversion, el pago de obligaciones y la atencion a clientes que afecten la rentabilidad.

Se recomienda utilizar los instrumentos financieros como el factoring y las operaciones en
descuento para garantizar la liquidez de la empresa de forma tal que puedan adquirir
mercancias a menor costo, pagar obligaciones de corto plazo y negociar menores precios e

invertir en activos necesarios para mejorar la eficiencia empresarial.

Se recomienda utilizar endeudamiento de largo plazo para poder cubrir las necesidades de
inversion en la empresa a fin de evitar sobre costos de gestion y problemas de liquidez que

afecten las ventas, las compras y disminuyan la rentabilidad.
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MATRIZ DE CONSISTENCIA: GESTION DEL FINANCIAMIENTO Y SU IMPACTO EN LA RENTABILIDAD: CASO DE UNA EMPRESA IMPORTADORA DE REPUESTOS DE AUTOS ANO 2019

TEMADE INVESTIGACION |PREGUNTA DE INVESTIGACION {OBJETIVO DE INVESTIGACION VARIABLES DIMENSIONES INDICADORES METODOLOGIA
Problema Principal: Objetivo General: Independiente:
¢ Cudl es el impacto de la gestion del | Determinar cual s el impacto de la \entas al crédito
financiamiento en la rentabilidad de una | gestion del financiamiento en la " , .
empresa importadora de repuestos de rentabilidad de una empresa PF’"“C'?S d? olorgamiento de créfido
autos en el afio 2019? importadora de repuestos de autos en ACTIVOS Financiamiento de cuentas por cobrar
ol afio 2019 Polticas de compras
Problema Secundario 1: Objetivo Especifico L: Costo de adauisicion Tipo de
GESTION DEL GESTION DEL Financiamiento de existencia Investigacion:
FINANCIAMIENTO Y SU . . Establecer cual s el resultado de la FINANGEMEENTO Financiamiento de activos fijos Aplicada
IMPACTO EN LA ¢Cudl € ellresultado de Ia'gesnon del geston del nanciamieto de s Disefio:
RENTABILIDAD: CASO DEUNA |  anciamiento delos acios enla | = o orriied de una Financiamiento con proveedoes | N0 experiemal
EMPRESA IVPORTADORA D |ETabiiad de ura emprsa |m_p0nadora empresa importadora de repuestos de PASIVOS i ; descriptivo
REPUESTOS DE AUTOS. Ao | g8 fépuestos de autos en el aio 20197 i e e o 2010 F!nanc!am!ento Bancar!O corto plazo .
019 Financiamiento Bancario largo plazo | - corTelacional
Enfoque:
Cuantitativo

Dependientes:

Problema Secundario 2:

¢ Cudl es el impacto de la gestion del

financiamiento de los pasivos en la
rentabilidad de una empresa importadora
de repuestos de autos en el afio 2019?

QObjetivo Especifico 2:
Establecer cudl es el resultado de la

gestion del financiamiento de los
pasivos en la rentabilidad de una
empresa importadora de repuestos de

autos en el afio 2019

RENTABILIDAD

Rentabilidad de
Operacion

\entas

Utiidad bruta
Utiidad operativa
Utilidad neta

Rentabilidad de la
Inversidn

Rentabilidad del activo

Rentabilidad del Patrimonio




EMPRESA IMPORTADORA DE REPUESTROS PARA AUTOS
Estado de Resultados

Por los anos 2017 al 2019

(Expresado en Nuevos Soles)

v

v

v

2017 2018 2019
INGRESOS OPERACIONALES 1,069,405.98] 947,066.09] 1,165,212.32
Ventas Netas (Ingresos Operacionales)
QOtros Ingresos Operacionales
TOTAL INGRESOS BRUTOS 1,069,405.98| 947,066.09] 1,165,212.32
Costo de Ventas (Operacionales) (845,664.06)] (780,509.85)] (896,009.11)
UTILIDAD BRUTA 223,741.92] 166,556.24] 269,203.22
Gastos de Ventas (57,620.79)| (51,294.53) (69,937.91)
Gastos de Administracion (54,476.62)| (45,180.18) (65,658.54)
Ganancias (Pérdida) por venta de activos
Qtros Ingresos
QOtros Gastos (539.11) (1,129.11) -587.40
UTILIDAD OPERATIVA 111,105.40 68,952.43 133,019.36
Ingresos Fnancieros
Gastos Hnancieros (28,406.02)] (15,371.58) -27,724.48
RESULTADO ANTES DE PARTICIPACIONES
E IMPUESTO A LA RENTA 82,699.38 53,580.85 105,294.88
Participacion de Trabajadores
Impuesto ala Renta (13,280.60) (5,642.30) (20,032.40)
UTILIDAD (PERDIDA) NETA DE. EJERCICIO 69,418.78 47,938.55 85,262.48
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Estado de Situacion Fnanciera
Por los afios 2017 a 2019
(Expresado en Nuevos Soles)
ACTIVCS 2,017 2,018 2,019 |PASVCS Y PATRIMONIO 2,017 2,018 2,019
Activos Qorrientes Pasivos Qorrientes
Efectivo y Equivalente de Efectivo 2589359 41,814.69| 61,269.40
Quentas por Cobrar Comerciales (Neto) 121,077.36| 230,972.86( 94,011.46 | Obligaciones Financieras 42,456.30| 100,042.33| 39,131.75
Qtras Quentas por Gobrar (Neto) 4,330.40 3479.10( 3504.00| Quentas por pagar Comerciales 88,996.13| 20947368 95510.14
Gastos contratados por anticipado 3,157.20 343467 1,847.00| Quras cuentas por Pagar 44576.80| 127,701.76| 38,951.34
Existencias (Neto) 100,209.30( 146,098.24 | 137,438.54
Total Activo Cortiente 254,667.85 | 425,799.55 | 298,070.40 | Total Pasivos Corrientes 176,029.23 [ 437,217.77| 173,593.23
Pasivos No Gorrientes
Chligaciones Fnancieras - No corriente 36,962.50 42,699.95
Total Pasivos No Gorrientes 36,962.50 42,699.95
Activos No Gorrientes
Inmueble , Maquinariay Equipo (Neto) 100,083.44  110,146.95( 94,232.26| Patrimonio
Activos Intangibles (Neto) Capital 27,375.00| 27,375.00] 27,375.00
Reservas Legales - - -
Resultados Acumulados 4496578 2341518 63,372.00
Resultado del Hercicio 69,418.78| 47,938.55| 85,262.48
Total Activo No Qorriente 100,083.44 [ 110,146.95( 94,232.26 |Total Patrimonio 141,759.56 [ 98,728.73( 176,009.48
Total Activos 354,751.29 535,946.50 | 392,302.65 | Total Pasivo y Patrimonio 354,751.29| 535,946.50 | 392,302.65

NOMBRE: ALARCON VILLANUEVA ELIANA
DNI:47566378
CARRERA: CONTABILIDAD Y FINANZAS
TELEFONO: 947704364

CORREQ : elialarcon66@gmail.com
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